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Rok peten wyzwan zwiazanych z roshacymi
kosztami produkcji | brakiem rak do pracy

RYNEK | Mijajace 12 miesiecy okiem przedstawicieli branzy

Katarzyna Orlikowska

Janusz
Komurkiewicz,
cztonek zarzqdu

ds. marketingu
FAKRO:

Rok 2017 byt dla FA-
KRO stabil-
nego rozwoju. Anali-

rokiem

zujac rynek oraz odpowiadajgc, a nawet
wyprzedzajac jego wymagania, stwo-
rzyliSmy oferte, ktéra zaspokaja kom-
pleksowe potrzeby klientéw w stolarce
budowlanej. INNOVIEW to nowa jako$¢
okien pionowych, powstatych z potacze-
nia drewna ialuminium. To innowacyjne
spojrzenie na okno pionowe dajace nowe,
wigksze mozliwosci tworzenia prze-
szklonych $cian budynku. Postanowili-
$my pojs¢ jeszcze dalej i stworzy¢ cala,
nowg lini¢ produktéw, czyli INNOVIEW
Line. WdrozyliSmy takze antysmogowe
iantyalergiczne produkty cleanAir. Dzige-
ki filtrujgcym ramkom oraz markizom
mozemy zapewnic sobie i swoim bliskim
ochrone przed zanieczyszczeniami przez
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caty rok. Juz drugi rok z rzedu Polska
przoduje, jesli chodzi o eksport stolarki
otworowej w Unii Europejskiej. Nasz kraj
objat pozycje lidera w 2015 roku, wy-
przedzajgc Niemcy i w 2016 roku utrzy-
mat pierwsze miejsce w tym zestawieniu,
zwigkszajac przewage nad pozostatymi
eksporterami. Za tym sukcesem stoi duzy
wysitek rodzimych producentéw, ktorzy
w ostatnich latach mocno zainwestowali
w nowoczesne zaktady produkcyjne i za-
awansowane technologie. Stolarka otwo-
rowa to polski hit eksportowy. Z raportu
ASM wynika, ze Polska odpowiada juz
za 21,5 procenta catego eksportu branzy
UE. Okna pochodzace z Polski s3 najwyz-
szej jako$ci. Polski rynek eksportowy jest
jednym z najbardziej innowacyjnych.
Mozna $miato powiedzieé, ze Polska sta-
ta sie Tygrysem Stolarki Otworowej. Naj-
wiekszym planem na najblizszy rok dla
FAKRO jest nieprzerwane powiekszanie
udziatu firmy w rynku globalnym w na-
szej branzy. Korzy$ci efektu skali odgry-
waja dla firmy FAKRO bardzo wazng role.
Ich powigkszenie spowoduje, ze firma
bedzie bardziej konkurencyjna.

Wysokocisnieniowe
systemy nawilzania.

Jacek Greinke,
wiceprezes firmy
tgccy-Kotczygtowy:
Rok2017jestdlanasko-
lejnym rokiem trwate-
go wzrostu i stabilizacji
pozycji rynkowej. Sys-
tematycznieudoskona-
lamy swoje produkty i produkcje. Caty czas
barierg jest niestabilno$¢ na rynku surow-
ca tartacznego oraz bardzo szybki wzrost
cen surowca liciastego, a zwtaszcza de-
bowego. Rozszerzamy rynki zbytu i opty-
malizujemy produkcje, bardzo rosnie kon-
kurencja rynkowa, a wzrost ceny surowca
debowego moze doprowadzi¢ do obnize-
nia marzy na produkcie podtogowym lub
spowodowac ucieczke klientéw do innych
substytutow podtogi drewnianej. Szuka-
my nowych kierunkow rozwoju sprzedazy,
dlatego gléwnym celem w nadchodzacym
roku bedzie dywersyfikacja oraz rozwoj
nowych kanatéw sprzedazy. Istotna be-
dzie dla nas praca nad szeroko pojetym
kapitatem ludzkim i jego ustawiczny roz-
woj, szkolenia, poprawa komunikacji oraz
promowanie nowych pomystow.

Krzysztof
Kropidtowski,
dyrektor

handlowy
Wood-Mizer
Industries
Sp.zo.0.wKole:

W tej chwili wydaje
sie, ze rok 2017 bedzie bardzo dobry. Pa-
trzymy na to globalnie jako cata korpo-
racja WM Holdings. Wprowadzilismy do
oferty kilka nowych produktéw, m.in.
trak LX450 czy tez brzeszczoty o profilu
VORTEX. Obydwa produkty sg catkowicie
nowe i stanowia, nie tylko dla nas, swego
rodzajuinnowacje. W skalidziatalnoscina
rynku krajowym tez nalezy oceni¢ ten rok
pozytywnie. Pierwsza potowa roku byta
troche stabsza, jednak druga nadrabia to
z nawiazka. Dla naszych polskich klien-
téw otworzyliSmy w potowie roku wtasne
biuro handlowe w Rzeszowie, co jeszcze
bardziej przybliza nas do nich i mam na-
dzieje, ze stanowi duze udogodnienie
w codziennej dziatalno$ci. W nowym
roku planujemy potozy¢ jeszcze wiekszy
nacisk na wdrozenie maszyn przemysto-
wych serii TITAN, nie zaniedbujac oczy-
wiscie naszych dotychczasowych Kklien-
tow. Wood-Mizer caly czas si¢ rozwija,
nie tylko produktowo, ale takze od strony
serwisu, i stad dodatkowe wsparcie w tere-
nie poprzez dodanie kolejnych mobilnych
doradcéw klienta. Bedzie tez niespodzian-
ka w postaci przejecia innego producenta
urzadzen do obrobki drewna. Na poczatku
2018 roku produkty tej marki bedg dostep-
ne zlogo i w kolorach Wood-Mizer.

Krzysztof Kluza,

product manager

SCM GROUP Polska

Sp.zo.o.:

Miniony rok byt dla

SCM bardzo pracowi-

ty. Od trzech lat odno-

towujemy staty wzrost

sprzedazy okleiniarek jednostronnych
i pilarek panelowych. Dzieki wprowadze-
niu na rynek nowego modelu centrum
obrébczego Morbidelli m100, ktére swoja
premiere §wiatowg miato w lutym 2017
r. w siedzibie firmy SCM w Rimini, od-
notowalismy takze rekordowa sprzedaz
w segmencie maszyn CNC. Utrzymujemy
wysoki poziom sprzedazy maszyn sto-
larskich, dzigki czemu jestesmy w gru-
pie lideréw produkujgcych maszyny do
obrobki Dobra Kkoniunktura,
dostepnos¢ $rodkéw unijnych i spokoj-
ny rynek to idealne warunki do rozwoju
firm. Najwigkszym problemem, z jakim
borykaja sie w tej chwili polskie zaktady
produkujace meble, jest brak dobrych pra-
cownikow. W zwigzku z takim rozwojem
sytuacji wtadciciele firm decydujg si¢ na

drewna.

nowe, bardziej zaawansowane techno-
logicznie rozwiazania, ktére pozwalajg
ograniczy¢ zapotrzebowanie na kadre
pracownikow produkcyjnych. W kolejnym
roku planujemy utrzymac wysoki poziom
sprzedazy i ugruntowac swojg pozycje na
rynku. Systematycznie zwiekszamy ilos¢
pracownikow serwisu, poniewaz wysoki

poziom sprzedazy wigze si¢ z duzg iloscig
instalacji i wdrozen. Planujemy takze
zaskoczy¢ rynek kolejnymi nowosciami
zwigzanymi z obrobka drewna i ptyty.
Nowe zaawansowane modele maszyn be-
dziemy prezentowac podczas $wiatowej
premiery we Wtoszech w styczniu, w sie-
dzibie SCM w Rimini.

Tomasz Ciura,
dyrektor

firmy Wirex:

Rok 2017 oceniam
bardzo dobrze. Udato
nam sie zrealizowac

wszystkie cele, jakie
postawilismy
w roku ubiegtym. Wprowadziliémy do na-
szej oferty szereg innowacyjnych rozwig-
zan, ktore spotkaty sie z bardzo duzym
zainteresowaniem. Sptyneto do nas bar-
dzo wiele pozytywnych opinii od naszych
klientéw, co utwierdzito nas w przekona-
niu, iz w naszej branzy jest jeszcze wiele

sobie

miejsca do innowacji. Przedsiebiorcy
prébuja nieustannie udoskonalaé proces
swojej produkeji, a my im w tym poma-
gamy. Znaczacy wzrost zainteresowania
rozwigzaniami zautomatyzowanymi do-
wodzi¢ moze, iz coraz czesciej przedsie-
biorcy borykaja si¢ z brakiem rak do pra-
cy. Wychodzac naprzeciw oczekiwaniom
naszych klientéw, poszerzyliSmy nasze
ustugi o projektowanie linii ,szytych na
miare”. Klient opowiada nam o specyfice
swojej produkcji, dostepnosci operato-
réw i 0 miejscu w hali, jakim dysponuje,
a my na tej podstawie tworzymy gotowy
schemat produkeji. Sytuacja na rynku
pracy wymusza na catej gatezi przemystu
drzewnego zmiany w podejsciu do pro-
dukcji. Coraz wiecej tartakow stawia na
automatyzacje, wychodzac z zatozenia,
ze aby zwigkszy¢ swoje moce przerobo-
we, lepiej postawi¢ na nowy, wydajny
sprzet i dazy¢ do minimalizacji kosztow
przetarcia. Zyskuje na tym cata nasza
branza. My — jako producenci maszyn,
nasi klienci — zwiekszajacy swoje zyski,
a takze ich klienci — kupujac taniszg tar-
cice, dostarczong w krétszym terminie.
Uwazam, ze kierunek rozwoju, jaki ob-
rali$my w zesztym roku, jest jak najbar-
dziej stuszny. Dalej bedziemy pracowaé
nad automatycznymi rozwigzaniami
wszedzie tam, gdzie praca fizyczna jest
niebezpieczna i wyczerpujaca. Dalej
bedziemy wstuchiwac si¢ w sugestie na-
szych klientéw, dalej bedziemy z nimi
$ci$le wspotpracowad, poniewaz takie
podejscie do intereséw jest naszym zda-
niem najbardziej owocne dla obu stron.

Maciej Olszewski,
prezes firmy \
Technodrewno: p
Mijajgcy rok jeszcze sie . !
nie skoriczyt i w naszej x
branzy zaréwno dosta- !\x
wy juz zamoéwionych

maszyn, jak i zamo-

wienia nowych kumulujg sie w czwartym
kwartale. Po dotychczasowych dziesie-
ciu miesigcach mozna stwierdzi¢, ze rok
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mija pozytywnie, dobra koniunktura si¢
utrzymata i pozwala z optymizmem pa-
trze¢ w przyszto$é, pomimo zZe terminy
dostaw maszyn zostaty znacznie wydtu-
zone przez producentéw. Z nowosci zo-
stato wprowadzone do sprzedazy przez
INTOREX bardzo uniwersalne centrum
frezujgco-toczace TKC-1500 AS oraz to-
karki CNC z nowym oprogramowaniem
i funkcjg szlifowania profilu. Te nowosci
znacznie oszczedzaja czas i pracochton-
no$¢ obrébki. Byt to bardzo dobry rok
takze dla catej branzy maszyn do obrébki
drewnaimozna stwierdzi¢, ze dobre firmy
umocnity swoja pozycje. Szczegélnie trze-
ba zaznaczy¢ korzysci z udziatu w targach
zaréwno za granica - Ligna w Hanowerze,
jak iw Polsce — Drema w Poznaniu.

Jacek Kubiak z firmy
PFZ Kubiak-
-Wasilewski:
Koriczymy rok

z dobrym wynikiem
sprzedazy i otwartymi
ciekawymi zapyta-
niami na kolejny rok.
To cieszy, tym bardziej ze podjelismy

w tym roku decyzje o nieuczestniczeniu

w targach Drema w Poznaniu. Firmy, ktére
reprezentujemy, miaty okazate stoiska
podczas hanowerskiej Ligny. Pojawito sie
na nich bardzo duzo polskich klientéw,
uznali$my wiec, ze udziat w targach

w Poznaniu nie wniesie nic nowego. Od
pewnego juz zresztg czasu dyskutujemy

o roli imprez wystawienniczych w obec-
nych czasach. Oczywiscie majg one nadal
wazny aspekt ,towarzyski” i podtrzymy-
wania kontaktow, jednak ich gtéwna rola,
czyli prezentowanie towaru, zaskakiwanie
nowos$ciami itd., zdecydowanie stracita na
znaczeniu. Nadal wiec zostaje otwarte py-
tanie, czy poniesione na udziat w targach
koszty wydawane s3 w spos6b optymal-
ny? Mysle, ze w przysztosci, jako cztonek
Polskiej Izby Gospodarczej Przemystu
Drzewnego, chetnie bedziemy korzystali
ze wspoOlnej formy targowej. Branza w dru-
giej potowie roku znoéw musiata mierzy¢
sie z trudnosciami, tym razem spowo-
dowanymi huraganami, jakie zniszczyty
miliony metréw szesciennych drzewo-
stanow. Fakt ten spowodowat i zapewne
powodowac bedzie nadal zawirowania
narynku surowca drzewnego, wptywajac
najego dostepnosc i ceny. Nasza sytuacja
jest pochodng sytuacji naszych klientow,
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ich sukcesow i planéw inwestycyjnych.
Wspomniane problemy oraz niestabilna
sytuacja gospodarcza nakazuja raczej
ostrozno$¢ w naszych prognozach na
nadchodzacy 2018 rok. Na szczescie nic
narazie nie zapowiada wahari kursu euro,
bo rowniez od tego zalezni s nasi klienci
kupujacy maszyny z Niemiec, Francji,
Belgii czy Skandynawii.

Iwona Paczuska,
specjalista

ds. marketingu
iPRw firmie
POLCOMM:
Koriczacy si¢ rok byt
kontynuacjg wzrostu
sprzedazy w firmie
POLCOMM. Zrealizowali$my zatozone
cele biznesowe, osiggneliSmy planowany
wzrost sprzedazy i poszerzyliSmy grono
odbiorcéw naszych produktéw. Pozy-
tywny trend w funkcjonowaniu naszej
firmy wynika z ciagtego nastawienia na
rozwéj, zaréwno technologii produkeji
i wyposazenia, jak i pracownikow. W bie-
zacym roku wyposazylismy nasz park ma-
szynowy w kolejne maszyny CNC. Dbamy
o poziom wykwalifikowania naszej kadry,
zalezy nam na tym, aby wyrdzniata si¢
na rynku fachowoscia doradztwa. Nasza
oferta to specjalistyczne narzedzia o wy-
sokim stopniu technicznego zaawanso-
wania. JesteSmy ekspertami w zakresie
dedykowanych rozwiazan. Pozarealizacja
aktualnych wymagan naszych klientéw,
pracujemy nad nowymi rozwigzaniami
narzedziowymi. W roku 2016 wprowadzi-
liSmy na rynek system PSS. To unikatowe
mocowanie umozliwia ptynng regulacje
potozenia frez6w wzgledem siebie. Nasza
oferta wzbogacita sie rdwniez o najnow-
sz3 konstrukcje gtowicy formatyzujacej
z ostrzami z diamentu polikrystaliczne-
go, opracowang we wspotpracy ze swia-
towymi ekspertami. Glowica przezna-
czona do wysokowydajnej obrobki na
formatyzerkach odpowiada na potrzebe
pracy zdecydowanie cichszej i wydajniej-
szej niz w standardowych narzedziach
tego typu. Zdecydowali$my sie réwniez
na nietypowe rozwigzanie w naszej ofer-
cie, wprowadzajac tzw. standardy rynko-
we w zakresie petnoweglikowych frezéw
trzpieniowych wstepnych i wykaricza-
jacych, ktore sa wysytane do odbiorcéw
w ciggu dwudziestu czterech godzin.
Obserwujac branze w biezacym roku,

widzimy wzrost dynamiki rozwoju. Fir-
my doposazaja swoje parki maszynowe,
powstajg tez nowe zaktady produkcyjne.
Branza stawia na nowoczesne maszyny,
nowatorskie produkty i rozwigzania,
ktére podnosza jako$¢ i wydajnos¢ pra-
cy. Polskie firmy stajg si¢ coraz bardziej
konkurencyjne na rynkach §wiatowych.
W sektorze narzedzi coraz mocniej
obecny jest trend kastomizacji, ktéra na
dobre zakorzenita si¢ juz w innych bran-
zach. Klienci doceniajg mozliwos¢ zaku-
pu narzedzia przeznaczonego do kon-
kretnych profili okiennych, drzwiowych
czy formatek meblowych. Odpowiedni
dobor narzedzi pozwala zaoszczedzié¢
czas, a takze skroci¢, a niejednokrotnie
wyeliminowaé zbedne elementy w pro-
cesie technologicznym, optymalizujac
tym samym caty proces produkcji. W przy-
sztym roku planujemy dalszy rozwdj na-
szej oferty. Opracowujemy nowe rozwig-
zanie systemowe dla stolarki otworowej.
Pracujemy réwniez nad unikalng powtokg
dla narzedzi z weglika spiekanego. Nie
tylko zwigkszy ona trwato$¢ narzedzi, ale
rowniez wydtuzy okres pomiedzy kolej-
nymi ostrzeniami, a to znacznie podnie-
sie wydajnos¢ tych narzedzi. Bedziemy
w dalszym ciagu wdrazac¢ najnowsze roz-
wigzania, aby nasze narzedzia spetniaty
wysokie wymagania, jakie stawiajg aktu-
alne trendy w procesach obrdbki drewna
i materiatéw drewnopochodnych. Czeka
nas tez duzo pracy w zwigzku z naszym
projektem inwestycyjnym w zakresie na-
rzgdzi do obrébki metalu.

Michat
Augustyiiczyk,
kierownik
sprzedaZy Leitz
PolskaSp.zo.0.:
Mijajacy rok w przemy-
$ledrzewnym oceniam
jako dynamiczny, obfi-
tujacy w liczne ciekawe projekty. Klienci
stawiajg branzy narzedziowej coraz wyz-
sze wymagania, dzigki czemu producenci
starajg sie ciagle ulepsza¢ swoje produkty
oraz przedstawiac atrakcyjne oferty. Leitz
zaprezentowat na targach Ligna w Hano-
werze wiele nowych produktéw, a klienci
z zainteresowaniem po nie siggajg. Rok
2018 zapowiada si¢ owocnie, poniewaz
nowe produkty zyskaty uznanie klientéw,
a zdobyte doswiadczenie powinno przy-
nie$¢ dalszy rozwoj.

Stawomir Pichit,
dyrektor

FREZITE Polska:

W 2017 roku wecielili-
$my w zycie wszystkie
plany i zamierzenia.
Osiagneli$my wszyst-
kie wyznaczone przez
siebie cele oraz nawigzalismy wiele
nowych relacji biznesowych, a takze
zacies$niliSmy wspotprace z dotychcza-
sowymi partnerami. Zrealizowali$my
wiele inwestycji, a nowe produkty, kté-
re wprowadziliémy do oferty, zyskaty
uznanie klientow. Jako dostawca spe-
cjalistycznych rozwiazan dla przemystu
drzewnego zostali$my docenieni w wie-
lu branzowych konkursach, otrzymujgc
m.in. Ztoty Medal na targach Drema.
Jednak nie spoczywamy na laurach. Tak
dobre wyniki i zadowolenie klientéw
napedzaja nas do dziatania. Mimo tego,
ze rynek stawia nam nowe wyzwania,
jestesmy gotowi do tego, by stawi¢ im
czota. Nasz cel na przyszly rok to dal-
szy wzrost sprzedazy poprzez wsparcie
naszych klientéw jeszcze lepszym ser-
wisem logistycznym, a takze dopaso-
waniem produktowym i sprzedazowo-
-marketingowym.

Tom K. Schdbinger,
prezes zarzqdu
Pfleiderer
Group SA:
Mijajacy
Pfleiderer

dla
Group
jest wymagajacy, ale
odnosimy  sukcesy.
Uksztattowany zostat zespot zarza-
dzajacy, ktéry we wrzesniu przedsta-
wit strategie Grupy do 2021 r. Zostata
ona dobrze przyjeta przez inwestorow
i analitykéw. Pod wzgledem bizneso-
wym notujemy solidne rezultaty fi-
nansowe i dobre wyniki sprzedazy,

rok

jeste$my rowniez zadowoleni z efek-
téw wdrozonego przez nas progra-
mu poprawy efektywnos$ci. 2017 rok
to réwniez wazny czas, je§li chodzi
o wprowadzane na rynek produkty. Na
poczatku roku w trakcie prestizowych
targdw BAU w Monachium zaprezento-
wana zostata nowa kolekcja Pfleiderer
Group, ktérej hasto przewodnie to ,In-
spirations close to you”. To pierwszy
w Grupie wspdélny program dekordw,
struktur i formatow, ktére dostepne sa

na catym $wiecie. W tym roku przed-
stawiliémy réowniez nowa linie wyjat-
kowych blatéw roboczych — to kolekcja
premium, ktéra oferuje jeszcze wigk-
szg wytrzymato$¢ na dziatanie wilgo-
ci, unikalng powloke antybakteryjna
zwigkszajaca bezpieczenstwo uzyt-
kownikéw i absolutnie matowsa struk-
ture XTreme. Rozw6j w zakresie naj-
wyzszej jakosci produktéw z wartoscia
dodana, ktore réznicuja Pfleiderera na
tle konkurencji, jest jednym z istotnych
elementéw przyjetej przez nas strate-
gii. Obserwujemy korzystne warunki
rynkowe w branzy. Na obszarze naszej
dziatalno$ci, czyli na rynku europej-
skim wzrost gospodarczy jest stabilny
— prognozowany przez Komisje Euro-
pejska $redni wzrost PKB w 2018 roku
w krajach UE wynie$¢ ma 1,8 procen-
ta, przy czym na kluczowych dla Gru-
py Pfleiderer rynkach, czyli w Polsce
i krajach DACH wzrost PKB wynie$é
ma odpowiednio 3,1 procenta i 1,8 pro-
centa. Dobre perspektywy widoczne sg
roéwniez w najwazniejszych sektorach,
w ktérych dziala Grupa. Gléwnym
czynnikiem wzrostu popytu na produk-
ty Pfleiderera s3 nowe inwestycje w bu-
downictwie mieszkaniowym w Polsce
oraz w Niemczech. Szczegélnie dobre
perspektywy widoczne s3, jesli chodzi
o polska branze meblarska. Popyt na
ptyty, szczegdlnie te najwyzszej jako-
Sci, stabilnie rosnie, z tego wzgledu
zwigkszamy nasze moce produkcyjne
w tym zakresie. Z drugiej strony warto
zaznaczy¢, ze w 2017 roku branza ptyt
zmaga si¢ z istotnym wzrostem pozio-
mu cen surowcéw w poréwnaniu do po-
ziomu z zeszlego roku. Jednym z filaréw
strategii s3 madre inwestycje, na ktore
chcemy przeznaczac okoto 70 mln euro
rocznie, tacznie z naktadami odtworze-
niowymi w wysoko$ci okoto 20 mln euro
rocznie. Strategiczne projekty, ktore zo-
staty zrealizowane lub sg w trakcie reali-
zacji, takie jak ,Czteropak inwestycyjny”
w Grajewie, linia do produkcji blatow
i projekt Dynasteam w Wieruszowie, li-
nia szlifierska w najwigkszym zaktadzie
w Neumarkt, uruchomienie linii lakier-
niczej w Leutkirch oraz rozwdj spotki
Silekol majg na celu wzrost EBITDA
oraz osigganych marz. Zaktadamy, ze
za ponad 50 procent wzrostu sprzedazy
w najblizszych latach odpowiadac beda
wysokomarzowe wyroby.
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